
业务接待



情景引入（下达任务）

在4S店，维修接待客户，询问车主信息
填写接车检查单和维修工单。

要求：每小组选两名成员为单位进行角
色扮演，着重突出维修接待的语言组织能
力和概括能力。



 一个顾客如约来到维修服务企业保养或修理车辆，发现一切

工作准备就绪，维修接待员正在欢迎他的光临，这会让顾客

愉快。这恰恰也是顾客又一次对维修企业建立良好信任的开

端。因此，维修接待员应当具有良好的形象和礼仪，并善于

与顾客进行有效的沟通，体现出对顾客的关注与尊重，体现

出高水平的业务素质。

 一、接待员的工作内容
 在接待过程中，维修接待员有两项重要的工作，即填写接车

问诊表(接车检查单)和签订维修施工单(任务委托书或维修委

托任务书或维修合同)。
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 1.填写接车问诊表

 为避免在顾客提车时产生不必要的误会或纠纷、维修接待员

在车辆进人维修车间前必须与顾客一起对车辆进行环车检查。

环车检查的主要内容有车辆外观是否有漆面损伤、车辆玻璃

是否完好、内饰是否有脏污、仪表盘表面是否有损坏、随车

工具附件是否齐全、车内和行李舱是否有贵重物品等。检验

完成后，填写接车问诊表并经顾客签字确认。接车问诊表一

般是一式两份，一份交由顾客保管，一份由企业保管。
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 2.维修施工单

 维修施工单(任务委托书或维修委托任务书)是顾客委托维修

服务企业进行车辆维修的合同文本。

 维修施工单的主要内容包括:顾客信息、车辆信息、维修服务

企业信息、维修作业任务信息、附力信息及顾客签字。

 内容1  顾客信息

 包括车主名称和联系方式等。

 内容2  车辆信息

 包括车牌号、车型、颜色、底盘号、发动机号、上牌日期、

行驶里程等。
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 内容3  维修服务企业信息

包括企业名称、客服电话和业务接待员姓名等，以便顾客联

系方便。

 内容4  维修作业任务信息

 包括进厂时间、预计完工时间、维修项目、工时费和预计配

件材料费等。

 内容5  附加信息

包括顾客是否自带配件(某些品牌的专营店不准自带配件)、顾

客是否委托企业处理换下的旧件等，上述内容都需要同顾客

做一个准确的约定，
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并得到顾客的确认顾客签字意味着对维修项目、有关费用和

时间的认可。

 维修施工单一式三份，其中一联交付顾客，作为顾客提车时

的凭证，以证明顾客曾经将该车交付维修企业维修，顾客结

算提车时收回或盖章(“已提车”字样)企业自用的两份，一份

用于维修车间派工及维修人员领料使用，另一份留底保存，

以便查对。

 根据车辆维修项目的不同，填写维修施工单的流程也略有不

同。车辆如果进行一级维护，可以直接同顾客签订维修施工

单。车辆如果要进行故障修理，维修接待员应对顾客车辆进
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 行技术性检查和初步故障诊断，验证故障现象是否同预约中

描述的一致，必要时需请技术人员和顾客一起试车检验或用

仪器检测。根据检测诊断结果，拟汀维修方案，初步估算修

理工时费、材料费及其他费用，预计完工时间，打印好任务

委托书，并请顾客签字确认。

 维修接待员同顾客签汀维修施工单时需同顾客解释清楚维修

施工单的内容，重点解释说明维修项目、估算修理工时费、

材料费、其他费用和预计完工时间等。

上一页 下一页 返回



 二、接待服务流程与实施规范
 1.接待服务流程

 2.接待服务实施规范

 1)迎接顾客

 规范1  维修服务中心的门卫应始终保持立正的站立姿势，衣

着干净整洁、精神饱满。

 规范2  顾客车辆进入维修服务中心入口处时，门卫要主动为

顾客打开维修服务中心大门，并向顾客敬礼或行注目

礼表示欢迎，应引导顾客到指定的停车区。
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当维修服务中心入口处有交通堵塞或交通不便时，门卫应主动

进行交通疏导，让顾客车辆方便进入。

 规范3   当顾客要通过时，工作人员应主动侧身给顾客让道，

并向顾客说声:“您好!”

 规范4  1分钟内接待顾客。顾客到达维修服务中心后的1分钟

内，须有人迎接，并按预约车辆、非预约车辆两 种类

型将顾客引导至相应类别业务的接待台前。

 规范5   如果是预约顾客，将预约顾客引导至预约车辆业务接

待前台，并在车顶放置预约车辆标识牌;如果是非预约

车辆，则将顾客引导至非预约车辆接待前台，前台工

作人员按顺序通知维修接待员进行接待。
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 规范6   维修接待员应礼貌、热情、得体、规范地招呼顾客，

迎接顾客时均应保持站立姿势，身体略向前倾 ，眼

睛应注视着顾客的眼睛，时刻面带微笑，并向顾客传

递这样的言语:“您好，欢迎光临，很荣幸为您服务。”

 规范7   维修接待员应主动向顾客递交名 片和维修服务中心

的有关服务信息资料。

 规范8   寒暄，积极问话。

 规范9   确认来意，问明是何种业务(定期保养、保修、维修),

是否有特殊要求，是否有过返修。
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 规范10   维修接待员应建立每一位来维修中心顾客的档案及

顾客车辆的档案。

 规范11  对于老顾客，应查询顾客以往的维修档案，了解车

辆以往的维修情况，以便于对车辆有比较全面的把

握，为提出可行的维修建议提供有效依据。对于新

顾客，要新建顾客档案及顾客车辆档案，并存档。

 规范12  仔细倾听顾客对车辆故障的描述，并在工单上做好

记录。询问顾客有关的详情〔利用SW/1H手法）,必

要时请技术专家协助诊断。
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 规范13  除快速保养外，倾听顾客需求的时间应在6分钟以上。

 规范14  顾客在描述故障过程中，应帮助顾客尽量将故障描

述清楚，对于不清楚的地方，应在顾客叙述完后问

清楚，而不能随意打断顾客说话。
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 规范15  中断顾客讲话时，应向顾客说明理由。

 规范16  维修工单应记录顾客描述症状和维修需求的原话，

以便于技师准确诊断维修。

 规范17  对重复维修及零件失效的返修应填写新的工单，并

在工单上进行标识。

 2)预检

 为了确认顾客所需的维修项目是否还有遗漏并确认车辆人厂

时的状态，维修接待员应建议顾客一起进行预检，这样不仅

可以拉近顾客与维修企业的距离，体现维修企业的热忱和细

心，而且可以根据环车检查的结果向顾客建议必要的维修或

保养，促进维修业务的展开，增加收益。
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 规范18  接待手续办妥后，应陪同顾客一起进行预检，并参考

该车过去的维修记录，对车辆进行初步的检查及诊

断，以便正确掌握情况，并填入预检表。

 规范19  为保护顾客车辆及车内清洁，当着顾客的面使用座椅

防尘套，方向盘防尘套和脚踏垫等保护措施。

 规范20  确认这些事项:公里数、车型、车外观损伤情况、咨

询事项、内饰及其他肯定车辆原始状况的事项。

 规范21 环车检查时，向顾客确认有无贵重物品或遗留物。如

有，应当交还顾客。
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 环车检查的位置及其内容如所示

 小贴士

 环车检查注意事项:

 ①手套箱是顾客的私密空间，在打开之前一定要先征求顾客

的同意。

 ②检查过程中如果发现有部位损伤，立即向顾客指出损伤部

位，并估算一下修补费用。

 规范22  如果发现有损伤部位须向顾客指出损伤部位，并建议

修复损伤部位，估算费用。征得顾客同意后，请顾

客签字确认。
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 规范23  某些需较长诊断时间的车辆，应先向顾客解释清

楚，并开暂时收车单，安排顾客休息，同时督促尽

快完成对车辆故障的诊断。

 规范24 如该车故障较难判断，维修接待员应向顾客说明情

况，引导顾客到休息区休息，并立即通知车间主

管，对该车进行进一步详细的诊断。

 规范25  碰到疑难杂症，有条件维修服务中心应向上一级服务

部申请技术援助或向有关技术专家求助。

 规范26   应尽量做到一次就将顾客车辆故障诊断清楚，可利

用顾客以往修车档案来帮助进行故障诊断。
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 规范27  如有必要，车间主管应陪同维修业务接待员、顾客一

同进行预检。

 规范28  应将车辆环车检查的结果填入工单，并请顾客认，同

时对不良的部位建议顾客进行修理。

 三、接待过程注意事项
 努力做到

 确保预约准备工作符合要求。

 准时等候预约的顾客到来。

 用礼貌的语言欢迎顾客并自我介绍。

 仔细倾听顾客关于车辆故障的描述。

 使用车辆资料信息系统查询客户车辆的相关资料。
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 进行故障判断，并指出顾客未发现的故障，必要时使用预检

工位和向技术专家求助。

 记录车辆外观和车上设备、物品、油量等情况。

 整理顾客要求并根据故障原因制定维修项目。

 仔细、认真、完整地填写任务委托书。

 向顾客解释维修任务委托书的内容和所需的工作。

 向顾客提供维修的报价和约定交车时间。

 请顾客在委托书上签字确认，维修接待员签字后给顾客一份

副本。

 当着顾客的面使用保护装置。

 妥善保管车辆钥匙、相关资料。
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 安排顾客离开或休息等候。

 尽量避免

 预约准备不充分。

 预约顾客到来时不在场。

 没有仔细倾听顾客的陈述。

 没有系统地检查顾客车辆。

 没有进行故障诊断，简单记录故障，把诊断任务交给车间。

 任务委托书填写不全、字迹潦草。

 不向顾客解释委托书内容。

 不提供报价或报价不准。

 不约定交车时间。
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